
コロンブスは提供します!

１ 経験に基づく多彩なシナリオが用意されています
※今後の開発予定を含みます

※お客様のご要望には別途ご相談を承ります

２ 効果的な提案先の顧客抽出で営業員に気付きを与えます

３ 「目利き」として提案シナリオ(提案書)には根拠があります
※提案訪問の事前確認、融資実行等は金庫様のご判断となります

４ 各種資料（提案書）は自動作成で業務負荷の軽減を図ります

コロンブスが提供するシナリオの考え方
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増運転見込検索

金融融資シナリオ
～コロンブス(Columbus)



◆サンプル画面

◆システム環境 ❖サーバーOS：Windows Server, Unix, Linux
❖データベースサーバー：オラクル11gR2以上
❖クライアントOS Windows7以上

１．融資提案先検索

顧客

基礎データ

内部

計算データ

提案シナリオから融資
先を絞り込む

マッチング

顧客情報
シナリオ
ロジック+

３．訪問・提案２．訪問の準備

②シナリオ毎の
ターゲット先一覧

シナリオ毎

顧客毎

提案シナリオ毎の
見込み先一覧の作成お
よび検討(審査)

①顧客毎の推奨シナリオ ①ニーズ訴求資料

○　○　○　○　株式会社　御中

　　　　　ご　提　案　書

　　　　　　　　　増　加　運　転　資　金　の　提　案　に　つ　い　て

①貴社の決算書から見た所要運転資金
②増加運転資金の要因分析
③財務からみた現状の課題について
④増加運転資金の提案
⑤導入効果について

　○○○○年○○月○○日

　　　　○　○　金　融　機　関

2.増加運転資金の内訳分析は、 内は計算値

（Ⅰ）売上増加の要因
（Ⅰ） 　　（Ⅲ）

　　　増加平均月商　×　　　従来サイト差　＝　　　　　　　　増加運転資金（Ⅰ）　　 Ａ

（平均 （Ⅱ）取引条件変更の要因
　　　月商）
（単位：万） 前期の運転資金 　　（Ⅱ） 　　　従来平均月商　×　　　サイト差変動　＝　　　　　　　　増加運転資金（Ⅱ）　 　Ｂ

（直近）
（Ⅲ）（Ⅰ）と（Ⅱ）の複合要因

　　　増加平均月商　×　　　サイト差変動　＝　　　　　　　　増加運転資金（Ⅲ）　　 Ｃ

(サイト差）＝運転資金÷平均月商 合　計（Ⅰ＋Ⅱ＋Ⅲ） 　Ａ＋Ｂ＋Ｃ

つまり、売上増加による増加運転資金が約　           万円（増加運転資金Ⅰ）ある一方、　

取引条件変更（含む両要因）による増加運転資金が約　　　　　　万円（増加運転資金Ⅱ＋増加運転資金Ⅲ）あります。

売掛期間の長期化の傾向は売掛サイトは＋　　　　　　ヶ月。

必要増加運転資金は　約　　　　　　万円必要です。 手形貸付              万円
証書貸付　　　　　　　万円

＊短期的な資金需要である売上増加要因の約　　　　　　万円については、短期資金調達である手形借入にて対応される事をご提案します。

＊取引条件変更要因など約　　　　　　万円については、売掛期間長期化の傾向にあり、その課題解決の為には時間を要するものと思われます。
　その圧縮のためには、長期資金をご提案致します。

　

ａＡ

②提案資料

抽出された提案シナリオ
に基づく提案活動

◆担当営業の提案の流れ

資金先をシナリオ毎に
絞り込みます

提案書、候補リストも出力できす！

サンテックス株式会社

Mail : info@suntecs-jp.comSUN
- Security,Cloud and AI -
Suntecs


